
DESCRIZIONE
OSM Edilizia organizza un percorso di
formazione in cui apprenderai, oltre a
tecniche di vendita pratiche, ciò che va
realmente a incidere sulla chiusura di
una trattativa: capacità di approccio,
creazione del feeling con il cliente,
abilità nella comunicazione… tutti
criteri essenziali per aumentare
fatturato e clienti attivi.

CALENDARIO 
Le giornate si terranno di
martedì e mercoledì:
25 e 26 gennaio
29 e 30 marzo
26 e 27 aprile 
03 e 04 maggio
31 maggio e 1° giugno 
28 e 29 giugno
26 e 27 luglio
27 e 28 settembre
25 e 26 ottobre
22 e 23 novembre
19 e 20 dicembre

LE DATE DEL CORSO
DI VENDITA PERSUASIVA

EDIZIONE 2022

OSMEDILIZIA.IT

DOVE

Via Giulio Natta, 3
24030 Mapello (BG)

035.4652465

Vanoncini S.p.A.

https://www.osmedilizia.it/
https://www.facebook.com/OSMedilizia/
https://www.youtube.com/channel/UCLuYsZiNTtayguFPeLliQjQ
https://www.linkedin.com/company/osmedilizia
https://www.instagram.com/osmedilizia/
https://www.osmedilizia.it/edilmasterclass-corso-imprenditoriale-edile-4-giornate/

